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از بلاگر ســبک‌‌زندگی و روایت روزمرگی‌‌ها، تا تولید محتوا برای فیلم و 
کتاب یا حتی اداره یک آنلاین‌‌شاپ که قرار است محصولاتی را به کاربران 
بفروشد؛ در همه این حالت‌‌ها پرمخاطب بودن یک پیج، دیده شدن در اکسپلور و پربازدید 
بودن ریلزها می‌‌تواند زمینه افزایش درآمد پیج را فراهم کند. اما برای رسیدن به این هدف 
لازم نیست محتوای تولید شده متمرکز روی شوخی‌‌های سخیف، حرکات موزون یا تظاهر 
به تولید دوربین‌‌مخفی و چالش‌‌های حاشیه‌‌ای باشــد؛ بلکه با رعایت برخی استانداردها 
هم می‌‌توان بهره‌‌وری و بازدید پیج را بالا برد. در این مطلب سراغ چند استراتژی کلان و چند 

تکنیک ساده در این زمینه رفتیم.

ثبات   هویت‌‌بخش را جدی بگیرید1 
پیجی موفق اســت که اتمســفر کلی آن و حال و 

هوایش ثابت باشــد. نظم و ثبــات را در محتــوا و فرم 

رعایت کنــد. برای ایــن منظور به طور منظم پســت 

کنید و یک زیبایی شناسی ثابت را حفظ کنید تا یک 

هویت برند قــوی ایجاد کنید. ثبــات عاملی حیاتی 

در ایجاد یک برند قــوی و تعامل با مخاطبان خود در 

پلتفرم‌‌های رسانه‌‌های اجتماعی مانند اینستاگرام 

است. با ارسال مداوم محتوای با کیفیت بالا، حس 

اطمینان و اعتمــاد را در بین دنبــال کنندگان خود 

ایجاد می‌‌کنید که می‌‌تواند منجر به افزایش تعامل و 

وفاداری شود. در اینجا چند راه برای حفظ ثبات در 

صفحه اینستاگرام خود آورده شده است:

نظم تولید| یک برنامه زمان‌بندی ارسال را تعیین 
کنید که برای شــما و مخاطبان شما مفید باشد و به 

آن پایبند باشید. چه یک بار در روز، چند بار در هفته 

یا کمتر پست کنید، ثابت ماندن در تعداد پست‌‌های 

خود به دنبال کنندگان شما کمک می‌‌کند تا بدانند 

چه زمانی باید محتوای جدید را از شما انتظار داشته 

باشند.

زیبایی بصــری| با اســتفاده از فیلترهای مشــابه، 
طرح‌های رنگی یا تکنیک‌هــای ویرایش عکس‌ها و 

ویدئوهای خود، یک سبک بصری ثابت برای صفحه 

خود ایجاد کنید. همیشه از یک قاب یا فریم استفاده 

کنید، فونــت زیرنویس‌‌ها و نوع ظاهر شدن‌‌شــان را 

حفظ کنید؛ نوع نور، بک‌‌گراند، پوشــش شــما و... 

همه شامل این موضوع می‌‌شــود. به‌‌طور مثال یک 

بلاگر کتاب می‌‌تواند هر روز در جایی که بک‌‌گراندش 

دیواری سفید با یک گلدان ساده‌‌است با لباسی ساده 

مقابل میکروفون بنشیند و داستانی را بررسی کند؛ 

چون ایــن هویت بصری تناســب خوبی بــا محتوای 

پیجش دارد. پیدا کردن این زیبایی ثابت و وفاداری به 

آن به صفحه شما ظاهر و احساسی منسجم می‌‌دهد 

که باعث می‌‌شود به راحتی برای فالوئرهای شما قابل 

تشخیص باشد.

محتوای مشخص| ایجاد محتوا درباره موضوعات 
یا موضوعات خاص مرتبط با برند یا مخاطبان خود را 

در نظر بگیرید و به طیف مشخصی از محتوا حول آن 

موضوعات وفادار بمانید؛ پس این شاخه و آن شاخه 

نپرید. این به شــما کمک می‌کند در پیام‌های خود 

متمرکز و ثابت بمانید و درک موضوع صفحه شما را 

برای فالوئرها آسان‌تر می‌کند.

لحن صدا| لحن صدای ثابتــی را در زیرنویس‌‌ها و 

نظرات خود حفــظ کنید، خواه شــوخی، آموزنده یا 

الهام بخش باشد. این به تثبیت شخصیت برند شما و 

ایجاد حس آشنایی با مخاطبان شما کمک می‌‌کند.

تعامل خوب با مخاطب2  
تعاملی بودن یک پیج نقش مهمی در رشد آن 

دارد. با پاســخ دادن به نظرات و پیام‌ها و با پرسیدن 

ســوال یا نظرســنجی بــرای تشــویق مشــارکت، با 

مخاطبان خود تعامل کنیــد. در ادامه چند نکته در 

این زمینه را مرور می‌‌کنیم:

به نظرات پاسخ دهید| برای پاسخ دادن به نظرات 
پست‌‌های خود وقت بگذارید، حتی اگر این فقط یک 

"متشکرم" ساده یا پاسخ به یک ســوال باشد. این به 

دنبال کنندگان شما نشان می‌‌دهد که برای حضور و 

نظر آن‌‌ها ارزش قائل هستید و فعالانه با جامعه خود 

درگیر هستید.

سؤال بپرســید| از کپشن یا اســتوری اینستاگرام 
خود برای پرسیدن سؤالات از فالوئرهای خود یا جلب 

نظرات آن‌‌ها استفاده کنید. این کار می‌‌تواند یک راه 

ســرگرم کننده برای شــروع مکالمه و شناخت بهتر 

مخاطبان باشد و از طرفی باعث حضور مجدد آن‌‌ها 

و افزایش تعامل صفحه می‌‌شود.

باکس نظرسنجی|ویژگی نظرسنجی اینستاگرام 
راهی عالی برای تعامــل با مخاطبــان و جمع‌‌آوری 

بازخورد است. می‌توانید از فالوئرهای خود بخواهید 

به هر چیزی از محصول مورد علاقه‌شان تا نظرشان 

در مورد یک رویداد فعلی رأی دهند. چه بهتر که نتایج 

این نظرســنجی‌‌ها را مبنای تولید محتــوای بعدی 

صفحه‌‌تان قرار دهید.

اهــدای جایزه| اجرای مســابقه با جایــزه می‌‌تواند 
راهی عالی برای تعامل با مخاطبــان و جذب دنبال 

کنندگان جدید باشد. فقط مطمئن شوید که قوانین 

و دستورالعمل‌‌های اینستاگرام را برای اجرای هدایا 

دنبال کنید. اگر آنلاین‌‌شــاپ هســتید ایــن جایزه 

می‌‌تواند حتی محصولی از خودتان بوده که به نوعی 

اهدایش نوعی تبلیغ و جلب مشتری هم باشد.

جلب درست لایک و کامنت| به‌‌جای آن‌‌که مدام 
توضیح بدهید برای تولید این محتوا چه‌‌قدر زحمت 

کشــیدید و دنبال عذاب وجــدان دادن به مخاطب 

برای گرفتن لایک و کامنت باشید؛ با بیان سئوالات 

درست به‌‌ویژه در پایان ویدئو تعامل مخاطب را برای 

موافقت، لایک یا نظــر دادن و افزایش اینگیجمنت 

پیج‌‌تان بالا ببرید.

همکاری با بلاگرهای مشابه3 
همکاری بــا ســایر برندها، اینفلوئنســرها یا 

تولیدکنندگان محتوا می‌‌تواند راهی قدرتمند برای 

گسترش دسترسی و رشد صفحه اینستاگرام شما 

باشد. در این‌جا چند نکته درباره نحوه همکاری موثر 

وجود دارد:

شــرکایی با اهداف مشــابه| به دنبــال برندها یا 
تأثیرگذارانی باشــید که مخاطبان هدف مشابهی 

دارنــد یــا ارزش‌‌هــای برنــد شــما را بــه اشــتراک 

می‌‌گذارنــد. به‌‌خاطــر مقــداری لایک و فالو ســراغ 

همکاری با بلاگرهایی که محتوای‌‌شان تناسبی با 

شما ندارد یا باعث ریزش مخاطب خودتان می‌‌شود 

نروید.

تبلیغ متقابــل| محتــوای یکدیگــر را در صفحات 
مربوطه خود بــه اشــتراک بگذارید تا بــه مخاطبان 

بیشتری دسترســی داشــته باشــید و ترافیک را به 

صفحات یکدیگر هدایت کنید.

نتایج را اندازه‌‌گیــری کنید| از ابزارهــای تجزیه و 
تحلیل اینســتاگرام برای ردیابی عملکرد محتوای 

مشترک خود استفاده کنید و استراتژی خود را 

در صورت نیاز تنظیم کنید.

استفاده درست از 4  
هشتگ‌‌ها

از هشتگ‌‌های مرتبط در پســت‌‌های خود 

برای افزایــش دید و جــذب فالوئرهــای جدید 

اســتفاده کنیــد. اســتفاده از هشــتگ‌ها در 

اینســتاگرام می‌تواند به افزایش دسترســی 

شــما و جذب فالوئرهــای جدید کمک و 

محتوای شما را برای کاربران علاقه‌مند 

به صنعت یا جایگاه شــما قابل کشف‌تر 

کند. در ادامه نحوه استفاده موثر از هشتگ‌‌ها 

آورده شده است:

دربــاره هشــتگ‌‌های محبوب تحقیــق کنید| 
از ویژگــی جســت وجوی اینســتاگرام بــرای یافتن 

هشتگ‌‌های محبوب مرتبط با برند یا محتوای خود 

استفاده کنید.

از هشــتگ هــای مرتبــط اســتفاده کنیــد| از 
هشــتگ‌‌هایی اســتفاده کنید که مختص محتوای 

شــما و مخاطبان هدف شما هســتند. از استفاده از 

هشــتگ‌‌های بیش از حد عمومی یــا نامربوط که به 

افراد مناسب نمی‌‌رسد خودداری کنید.

ترکیب کنیــد| ترکیبی از هشــتگ‌های پرطرفدار 
و خاص را اســتفاده کنیــد تا به مخاطبان بیشــتری 

دسترسی پیدا کنید و در عین حال جایگاه خاص خود 

را هدف قرار دهید.

زیــاده‌‌روی نکنید| اســتفاده از هشــتگ‌‌های زیاد 
باعث می‌‌شــود محتوای شــما اســپم به نظر برسد و 

فالوئرهای شما را خاموش کند. در هر پست به 5 تا 

10 هشتگ بچسبید.

سراغ تجزیه و تحلیل بروید5  
عملکرد صفحه خود را با استفاده از ابزارهای 

تحلیل داخلی اینستاگرام دنبال کنید تا تشخیص 

دهید چــه چیــزی خــوب کار می‌‌کند و چــه چیزی 

درست نیست.

روی رشد فالوئرها نظارت کنید| رشد فالوورهای 
خــود را در طول زمــان پیگیــری کنید تــا ببینید آیا 

استراتژی محتوای شما کارآمد است یا خیر. اگر رشد 

شما کند اســت، ممکن اســت نیاز داشته باشید که 

محتوا یا فرکانس ارسال خود را تنظیم کنید.

عملکرد پست| به نرخ‌‌های تعامل )لایک، نظرات، 
اشتراک گذاری( برای هر یک از پست‌‌های خود نگاه 

کنید تا ببینید چــه نوع محتوایی با مخاطبان شــما 

کارآمد می‌‌شود. از این اطلاعات برای ایجاد محتوای 

بیشتر با عملکرد خوب استفاده کنید.

عملکرد هشــتگ| از ابزارهای تحلیلی اســتفاده 
کنید تا ببینید کدام هشــتگ‌‌ها بیشــترین تعامل و 

تأثیر را برای محتوای شــما دارنــد. از این اطلاعات 

برای اصلاح استراتژی هشتگ خود استفاده کنید.

رقبای خود را زیر نظر بگیرید| از ابزارهای تحلیلی 
برای پیگیری عملکرد صفحات اینستاگرام رقبای 

خود اســتفاده کنید. بــه دنبــال فرصت‌‌هایی برای 

متمایز کردن محتــوای خود و متمایز شــدن از رقبا 

باشید.

ریلزهای جذاب بسازید6  
ریلز‌های موفق اینســتاگرام اغلــب ترکیبی از 

محتوای جــذاب، عناصر بصری جذاب و اســتفاده 

استراتژیک از موسیقی و جلوه‌های صوتی برای جلب 

توجه و تشویق بازدیدها استفاده می‌کنند. در ادامه 

چند تکنیک سناریونویســی برای بهتر دیده شدن 

ریلزها و رفتن به اکسپلور را مرور می‌‌کنیم:

پارودی بســازید| موضوعاتی که بین مردم آشــنا 
و ملموس اســت؛ به‌‌ویژه اگر روی مخ‌‌شان باشد را با 

اغراقی زیاد به نقد بکشید. به‌‌طور مثال رستوران‌‌های 

ادایــی، راننده‌‌هــای بداخــاق تاکســی اینترنتی، 

منشی‌‌های خودشیفته دکترها و... اغراق را در متن 

زیاد کنید اما در نوع بازی زیاد غلو نکنید، اجازه بدهید 

مخاطب حس کند مشغول تماشــای یک موقعیت 

سخت زندگی خودش است. نقاط مشترک زندگی 

روزمــره آدم‌‌ها را پیدا کنیــد و مورد نقد قــرار دهید؛ 

به‌‌طــور مثــال دردســرهای کار اداری، ژســت‌‌های 

صاحبان برخی مشاغل و...

تعلیــق بــا کات ســریع| اگــر می‌‌خواهیــد 
کلیپ‌‌های‌‌تان حتی کاربر غیرفارســی زبان را هم 

جذب کند به ویژه اگر در زمینه آرایشگری، آشپزی، 

صنابع دستی و... فعال هستید از کات‌‌های سریع 

که روند یک کار را نشــان می‌‌دهند اســتفاده کنید 

به‌‌جای یک ویدئــوی طولانی و با صحبــت. هرچه 

کلیپ‌‌تان بی‌‌کلام باشد شانس دیده شدن بیشتری 

دارد و اگر به‌‌جــای موزیک، از صداهــای طبیعی و 

بلند سنباده، چاقو و... هم استفاده کنید چه بهتر.

موتیف‌‌ها را پیدا کنید| تکیه کلام بسازید، در فرم 
و محتوا و سبک چیزهای ثابت داشته باشید و حتی از 

ترندهای روز در بین ریلزتان استفاده کنید.

تلفیق دو کار باهم| به‌‌طور مثال حین ساخت یک 
مجسمه صحبت‌‌های انگیزشی داشته باشید، حین 

آشپزی صنایع دستی بسازید و... گاهی بد نیست در 

بک‌‌گراندتان اتفاق متمایزی بیفتد؛ یا ویدئوی‌‌تان با 

یک کات ســریع به یک کلیپ معروف وصل شــود و 

برعکس، یک ویدئوی معروف مثل تصادف، یا تکل 

خشــن یک بازیکن روی پای مســی به کلیپ شــما 

کات بخورد.

از »فوریو« اســتفاده کنیــد| تکنیــک 4U، از ۴ 
بخش تشکیل شــده :اول فوریت)urgent(  این‌‌که 

نشــان بدهید یک مناســبت مهم مثل یلــدا نزدیک 

است.  

 )unique( دوم منحصــر به فــرد بــودن

یعنــی این‌‌کــه نشــان بدهیــد در آن 

زمینه مشــخص خدمات یا محصول 

 شــما بــا بقیــه فــرق اساســی دارد.

بــودن  موثــر  و  مفیــد  ســوم 

کــه  بدهیــد  نشــان  این‌‌کــه   )useful(

داریــد. مخاطــب  روی   تاثیرگــذاری 

 بسیار خاص بودن )ultra specefic( این‌‌که 

نشان بدهید اگر از کالا یا خدمات شما استفاده شود 

چه اتفاقی می‌‌افتد.     

استراتژی‌‌های بی‌‌حاشیه 
رشد در اینستاگرام

هرچند متاسفانه بسیاری از بلاگرها و آنلاین‌‌شاپ‌‌ها با حواشی زیاد، 
لوده‌‌بازی و در کل روش‌‌های سخیف مرکز توجه قرار می‌‌گیرند؛ اما توجه 
به نوع تولید محتوای بلاگرهای موفق و بی‌‌حاشیه حاکی از آن است که 

می‌‌توان بدون این کارها هم دیده شد و درآمدزایی داشت


